profilen

Frén skateboardvérldsméstare till klidskapare i varldsklass med varumérket 0dd Molly.
For dalmasen Per Holknekt verkar ingenting oméjligt och han utstralar en enorm sjélvsékerhet
nir han beréttar om sina framgéngar som entreprenér. Sa har det dock inte alltid varit, for nio ar

sedan gjorde han upp med sitt forflutna.

Med bra folk

omKring sig Gr
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VARUMARKET ODD MOLLY har pé bara nagra &r blivit ett av vérldens
mest kanda och manga ar de kvinnor som géarna later sig fotograferas pa
vimmelbilder iforda nagot snyggt ur

arets kollektion. 2002 traffade Per

Holknekt designern Karin Jimfelt-

Ghatan och tillsammans gjorde de

succé.

—Jag har alltid haft kreativa jobb, forutom mina 25 &r i kladbranschen
har jag bland annat arbetat som copywriter pa reklambyra och jag bru-
kar séga att jag ar formgivare till armbagen, beréttar Per Holknekt. Jag
maste helt enkelt ha nagon som skissar ut mina idéer och nér jag tréffade
Karin var det som att f& se sina egna tankar p& en diabild. Vi férstod var-
andra fran forsta sekund. Eftersom jag hade ett varumarke som behovde

Jligt

en form och hon hade formen som behévde ett varumarke beslutade vi
oss for att satsa tillsammans och resultatet blev Odd Molly. Nar det gal-

ler affarsmannaskap har jag hittills alltid lyckats, sa har det déremot inte
varit pa det personliga planet.

Utraknad

Per Holknekt berattar att han under 20 ars tid anvént sig av alkohol for
attvarva ner och fr att ddmpa den oro och angslan som det egna fére-
tagandet forde med sig, han integrerade jobbet med sprit helt enkelt. Till




slut holl detinte, han forlorade i stor sett allt—familj, hem och sjalvkénsla.
Resan upp fran botten kan tyckas omdjlig och ar ett bevis pa att mannis-
kan kan klara nastan allt bara vilja finns dar. Per Holknekt hade verkligen
den vilja som krévdes och kan idag se sig sjélv som en av Sveriges mest
lysande entreprendrer, vilken revansch!

—Om du kan forlika dig med dina brister s mar du ganska bra, séger
han eftertanksamt. Du véljer sjélvom du ska vara glad eller ledsen, &ven i
sorg finns det stunder av gladje. Det har jag lart mig och det vill jag kom-
municera ut med mitt varumérke. Jag vill upptécka det andra inte ser.

Karleksrelation
Tillvaxten for Odd Molly har varit lysande, omsattningen for 2008 berak-
nas landa pa 6ver 250 miljoner kronor. Klddmarket finns idag i 1600
butiker i 39 lander.

—Man kan séga att vi ar helt passiva nar det galler att ta affarskontakter,
berdttar Per vidare. Vi later helt enkelt vara partners kommatill oss, da har
de forstatt storheten och andas redan vart varumarke. Nér ditt foretag gar
bra har det hant nagonting mellan dig och din kund, det har helt enkelt
uppstatt lite karlek. Den stunden ska du memorera for det &r dér du har
embryot till din afférsidé som du maste forvalta pa bésta sétt. Du behdver
alltsé inte férnya dig hela tiden.

— Jag &r en sméforetagare, sager Per Holknekt. Trots att Odd Molly ar
introducerat pa bérsen och att vi idag ar en mangmiljonindustri s valjer
jag att kalla mig det. Om jag och mina arbetskamrater kdnner oss som
smaforetagare sa tar vi ett gemensamt ansvar for foretaget vilket jag tror
ar enormt viktigt. Trots att Per Holknekt fatt flera bud pa sitt foretag har
han inte en tanke pa att salja.

— For mig r det en lyx att fa komma hit varje dag, att vara delaktig i
skapelseprocessen och hora mina kollegor skratta. F6r mig ér jobbet en del
av livet, jag "gar inte till jobbet" utan jag mer eller mindre &r mitt jobb.

Viljan att vinna
Finns det nagra knep som andra sméféretagare kan anvanda sig av for
att lyckas i sin bransch?

— Sjélvklart anvénder jag ingredienser som fungerar for mig men jag

kan inte pasta att mina rad ar nagra universella recept till framgang, sager
Per Holknekt. For en lyckad affarsverksamhet maste du forst och framst
ha en god idé, sen behdver du en genuin och affarsméssigt anpassad
utbildning, du maste ha vilja att kompromissa och till sist vaga be om
hjalp. Den storsta delen av din tid ska du dgna at det du &r bra pa, for det
ar da foretaget har mest nytta av dig. Vaga anstalla duktigt folk som ar
bra pa det du sjalv inte beharskar till fullo. Sen vill jag pasta att det aren
fordel om du har tavlingslusta, att du tycker om att vinna matchen och
har svart att ta en forlust. D& har du forutsattning att lyckas, avslutar Per
Holknekt och ler stort. 1
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